Vad som skrivs om BNI I media

"En efter en reser sig deltagarna pa frukostmotet upp
och ger varandra referenser till nya affarsméjligheter.
Varje fredag morgon traffas de 39 medlemmarna i
Solnadals vardshus i Solna och férmedlar
affarskontakter till varandra. Di bestker BNI, ett
affarsnatverk som vaxer snabbt i Sverige.”

Dagens Industri, april 2007

Privata

Affarer

Bygg ditt eget natverk

"Vi skiljer oss fran andra natverk for att vi arbetar
aktivt i natverket. Frukostarna &r arbetsméten med
en strikt agenda. Det ar en struktur som jag tror
valdigt manga foretagare tycker om, sager Gunnar
Selheden, VD for BNI Norden.”

Privata Affarer, nr 1 2005

Ehe New Hork Eimes

"Vi har haft manga enastaende historier om BNI.
Exempelvis var det en tryckare i ett team som under
ett mote traffade en fastighetsméklare. De kom val
overens och maklaren valde byta till tryckaren som
sin nya leverantor. Affaren var vard mer an $100°000
for den lilla tryckaren.”

The New York Times

Foretag—Foretagy

T HAISINGIANA .t posten gratis titt atta foretag cch hontes i Hitsinglane

Mer Business an frukost

"En egenhet som skiljer konceptet fran ménga andra
typer av natverk ar det faktum att bara ett foretag fran
varje bransch far bli medlem i det lokala BNI-teamet.
Tanken med det ar att det aldrig ska fa bli nagon
huggsexa inom teamet om de affarsmajligheter som
dyker upp. Marjoe Alm, regionsansvarig minns nar fem
bilféretag i Gavle alla ville vara med. Det blev nastan
slagsmal. Vi fick se efter vem som betalat in forst och
det skilde bara nagra minuter. ”

Foretag till foretag, mars 2008

GComparter Sweden

Sara Lindstrém, BNI Cosmopol sager:

"Det ar valdigt stimulerande att f4 halla en presentation
en gang i veckan, vilket dessutom har visat sig vara
anvandbart ven i andra sammanhang. Det ar viktigt i
saljyrket att kunna ge en snabb presentation pa en
minut om féretaget och vad vi gor.”

Computer Sweden, februari 2008

Foretagarecmelian

Ge och fa

"Grundfilosofin i BNI &r den engelska termen ’givers
gain’. Det betyder att ju mer referenser som du ger
till andra, desto mer kan du rakna med att fa
tillbaka.”

ForetagareEmellan, nr 4 2008



Vad som skrivs om BNI I media

flos Angeles Times

"Natverkande ar verkligen pa frammarsch i
affarsvarlden. Manniskor maste helt enkelt
natverka idag for att fa affarer!”

Los Angeles Times

Goteborgs-Posten

"Martin Andersson, som jobbar med reklammaterial, far
flest referenser pa dagens mote.
Nar man kommer till jobbet vid nio efter motet sa har

man egentligen redan gjort 25 kundbesok.”

Goteborgs-Posten, oktober 2006

KURIREN

"Man gor helst affarer med den man kéanner och har
fortroende for. Det &ar uppfattningen som grundat
affarsnatverket Business Network International, BNI,
med medlemmar i bland annat Luled. Att stka sig in i
olika affarsnatverk for att f& merférsaljning blir allt mer
intressant.”

Norrbottens Kuriren, april 2008

Natverk knyter upp nya lander

"Natverket Business Network International,
BNI, hjalper svenska foretagare att skapa nya
affarer. Nu startar verksamheten i Baltikum,
Polen och Tjeckien. Visionen &r att skapa ett
affarsnatverk runt Ostersjon, sager Gunnar

JiorrkopingsTidningar

Affarsnatverket ger mer an det tar

"Kontakterna man ger varandra i natverket skapar
genvagar till manniskor som kan bli framtida
affarspartners. Det &r som att f4 en dorrmatta

framlagd for sig dar det star valkommen och kul att

traffas, sdger Urban Klanghammar.”

NorrképingsTidningar, april 2006

Jonkopings-Posten

BNI bidrar till 6kad tillvéaxt

"Affarsnatverket som formedlar storaffarer, en succé i

Jénkdping.”

Jonkdpings-posten, mars 2003

Selheden, VD for BNI Norden”

Dagens Industri, maj 2005

GsTadTA
Correspondenten
Hakan Hydén, marknadschef pa Ostgétastad AB
sager:

"Vi testade lite forsiktigt genom att skicka en anstalld till
en natverkstraff i Norrkoping, insag direkt att vi fick fler
kunder och &r nu medlemmar i bade Linkdping och
Nykoping. | Nykoping gav det nastan direkt ett uppdrag

vart 1,2 miljoner kronor. Sett i sammanhanget &r
medlemsavgiften verkligen liten.”

Ostg6ta Correspondenten, december 2007



